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WAAROM
TRADITIONELE

ONBOARDING &
TRAINING FAALT

Lange inwerktijd
gemiddeld 3-6 maanden voordat
nieuwe verkoper productief is.
-n . .
k" Kennisverlies

tot 70% van trainingskennis gaat binnen
een week verloren zonder herhaling.

Hoge kosten
dure acteurs, locaties
en verlies van werktijd.

Onrealistische scenario’s
rollenspellen met collega's voelen
vaak ongemakkelijk en nep.




SkillDrill:
De Ultieme Interqctleve
Prestatielaag

Al-gestuurd Sales &
Leadership Rollenspel (SaaS).

Korte, realistische gespreks-simulaties.

Onbeperkt oefenen in een
psychologisch veilige omgeving.

Volledig meertalig (Nederlands,
Frans, Engels, Duits, etc.).
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OEFENEN FEEDBACK MEESTERSCHAP

01 02

START SCENARIO INTERACTIE

kies doel voer gesprek

(bijv. afspraak maken live tegen Al.

bij afwijzing).

04 03

HERHAAL & VERFIJN DIRECTE FEEDBACK

probeer scenario
opnieuw tot perfectie.

objectieve analyse van
woordkeuze, tone-of-voice
en structuur.




HALVEER DE

INWERKTIID

VAN NIEUWE
VERTEGENWOORDIGERS

Routine oplbouwen vanaf dag I
direct oefenen op belangrijkste bezwaren.

Verhoogd zelfvertrouwen:
junioren durven te experimenteren.

Tijdsbesparing managers:
minder schaduwgesprekken en klantje spelen.

/ 50%
|\ SNELLER

" PRODUCTIEFM




Al-MICROLEARNING VS.
TRADITIONELE TRAINING:

RENDEMENT

WoW -consult..

_ TRADITIONELE TRAINING | :
| ! Teamoverzicht

Active gebruikers Voltooiingsgraad Gem. leerscore

128 78% ‘) 81% !

Recente activiteiten

Sales - West

G 85%

e 76
Sales E—m——— 72%

e ——

" Micro-learning afgerond
Sales - Noord

| ' Scenario gecefend

. . Al-feedback ontvangen
Inside

Continu leren vs. eenmalig event S 81%

dagelijkse micro-learnings van 5-10 minuten

Lage kosten
licentiemodel vanaf €45,- per gebruiker/maand

Schaalbaar B

Riganidfti¢esultaten i /

" Doel behaald

makkelijk uit te rollen over team of -

data-gedreven inzicht in teamvoortgang




KOUDE PROSPECTIE &
BEZWAREN PAREREN
ZONDERRISICO

Oefenen met realistische \‘ l
tegenwerpingen: "U bent te - N ™\
duur”, “We werken al samen”. \ .g
YRR (5N - Q -
gevolgen: geen verloren deals ‘h
door blokkerende junior.
Routine in ‘Nee’ y

ombuigen naar ‘JA’ door
onbeperkte herhaling.

WoW -consult..

Fouten maken zonder financiéle
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OPLOSSING
VOOR DE HELE
ORGANISATIE

-

wps’a ’l

) By

g

»

k‘

7~

™

| m—

W W It )
(@) -cConsu . . ‘

SALESTEAM KLANTENSERVIC LEIDINGGEVENDEN

trainen op gevoelige

onderhandelingen en klantgesprekken en gesprekken, feedback en
bezwaren. vergroten klanttevredenheid. conflictbeheersing.

§efenen van verkooppraatjes, gefenen lastige



UW PARTNER

IN COMMERCIEEL SUCCES

Exclusive focus op uw bedrijf:
persoonlijke aanpak, geen droge theorie.

Thuis in industriéle takken:
we spreken de taal van uw sector.

30+ jaar commerciéle ervaring:
strategische implementatie, niet alleen

techniek. . .
Gedreven door innovatie:

structureel gebruik modernste
technieken (hologrammen, Al).

WOW -CONSULT.EU




KLAAR OM UW
SALES FUNNEL TE
VERSNELLEN?

Vraag een grat isdemo aan : info@wow-consult .eu

Licenties \fanaf €45,- BEHAAL
per gebruiker/maand. VANDAAG
UW VOLGENDE

Bezoek onze website: www.wow-consult.eu/SkillDrill

DEAL
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